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PREISE,  ANMELDUNG  
Jede RelaƟonale Summer Masterclass findet von 16.00-20.00 CET per ZOOM staƩ. Ihren ZOOM LINK erhalten Sie 
vor dem Start.   

 

L E I S T U N G E N   
 Ihre Summer Masterclass von 16.00-20.00  Passende Ausgabe der ZeitschriŌ LO (PDF) 
 Ihre Handouts    TeilnahmebestäƟgung   

 
  

P R E I S E  &  A N M E L D U N G   
FRÜHBUCHERPREIS PRO MASTERCLASS – bei Buchung & Zahlung bis 20.06.2025 – € 290  neƩo 
DANACH PRO MASTERCLASS – € 490  neƩo 

 
 

A N M E L D U N G  : O F F I C E @ I R B W . N E T ( N A M E , T E L , E - M A I L , R E C H N U N G S A D R E S S E )  

  

 

A G B   
Mit Ihrer Anmeldung schließen Sie Ihren verbindlichen Vertrag ab. Um Ihren Platz zu sichern, brauchen wir Ihre 
kompleƩ getäƟgte Zahlung. Darüber hinaus gelten mit Ihrer Anmeldung ausdrücklich die auf www.irbw.net 
aktuellen Allgemeinen GeschäŌsbedingungen als vereinbart.  

 

 

DAS BESONDERE 
AN DER MASTERCLASS 
 
1 0 0 %  R E L AT I O N A L  V O M  O R I G I N A L  Dr. Radatz vermiƩelt ihre eigenen Tools. 

D A S  F O R M AT  Ein NachmiƩag, berufsbegleitend, voller Praxis ohne Reisen: Zum „Sofort anwenden“!  

D I E  E X K L U S I V E N  L E R N U N T E R L A G E N  zum Weiterverwenden und „sich erinnern“ 
K L E I N E  G R U P P E N  –  G R O S S E  P R A X I S  nur ca. 20 TeilnehmerInnen pro Masterclass 
D A S  B E S O N D E R E  P L U S  Ihre passende ZeitschriŌ LO Lernende OrganisaƟon zum „Nachlesen“ 
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   …  J E D E  M A S T E R C L A S S  M I T  D R .  R A D AT Z    
   E I N ZELN  BUC HBAR  –  OHN E VOR KEN N TNI SS E!  
 

1  -  D I E  K U N S T  D E R  R E L AT I O N A L E N  L E I C H T I G K E I T  
       LeichƟgkeit – das hat aus RelaƟonaler Sicht sehr viel mit Einstellungen zu tun. Wir betrachten  
       entlang Ihrer Praxis, welche RelaƟonalen Register Sie ziehen können, und wie Sie diese jeden  
       Tag Ihr Leben besƟmmen lassen. 
    2 1 .  J U L I  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  

 

2  -  D I E  K U N S T,  Z U  B E KO M M E N ,  WA S  S I E  W O L L E N  
       Was hat es mit Ihnen zu tun, wenn Sie bekommen, was Sie wollen? Das ist die zentrale Frage  
       in dieser Masterclass. Wir erarbeiten, wie Sie sich anders posiƟonieren und entsprechend  
       anders konsequent handeln. 
    2 2 .  J U L I  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  

 

3  -  D I E  K U N S T,  S I C H  G E S U N D  Z U  H A LT E N  
       Sich gesund halten – das klingt unfassbar einfach und ist für die meisten tatsächlich eine 
       große Herausforderung, vor allem, wenn es um lebenslange Konsequenz geht. Wir schaffen  
       in dieser Masterclass die Voraussetzungen für den notwendigen Mind Change. 
    2 3 .  J U L I  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  

 

4  -  D I E  K U N S T  D E R  R E L AT I O N A L E N  F R A G E N  
       Ja, RelaƟonale Fragen sind ganz anders als alles, was Sie bisher erlebt und gelernt haben –  
       denn sie gestalten konsequent den anderen oder uns selbst in einer richƟg guten ZukunŌ.  
       Das ist herausfordernd – und Sie legen in dieser Masterclass dazu den Grundstein. 
    0 4 .  A U G U S T  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  

 

5  -  D I E  K U N S T  R I C H T I G  G U T E R  G E S C H Ä F T S M O D E L L E  
       Das haben Sie sich verdient – richƟg gutes Business. Allerdings: Dafür benöƟgen Sie ein  
       einzigarƟges Produkt, das genau zu Ihnen und Ihren Anforderungen passt. Und es darf auch  
       skaliert sein! Daran arbeiten wir in dieser Masterclass.  
    0 5 .  A U G U S T  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  

 

6  -  DIE KUNST, IN DER FÜHRUNG RESULTATE ZU SICHERN 
       In der tradiƟonellen Führung erwarten wir uns sichere Resultate, ohne die Resultate zu  
       sichern. Das ist paradox. In der RelaƟonalen Führung dreht sich alles um die  
       Resultatsicherung – in dieser Masterclass erfahren Sie, wie das funkƟoniert. 
    0 6 .  A U G U S T  2 0 2 5 ,  1 6 . 0 0 - 2 0 . 0 0  
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DR.  SONJA RADATZ   
S T U D I E R T E WirtschaŌ, Psychologie und Dolmetsch in Wien und schloss ihren Doktor über die RelaƟonale 
lernende OrganisaƟon an der TU Kaiserslautern ab.  
B E G R Ü N D E T E die RelaƟonale Philosophie mit Praxistools in allen Lebensbereichen auf Basis ihres Austauschs 
mit Paul Watzlawick, Heinz von Foerster, Humberto Maturana, Steve de Shazer und Ernst von Glasersfeld. Sie 
gründete 1998 das IRBW mit Sitz in Schloss Schönbrunn, Wien www.irbw.net , 2019 die Mind Changer Academy 
www.mind-changer.net und 2021 die RelaƟonal Online Academy www.relaƟonalonline.com.   S C H R I E B bis 
dato 21 Bücher über ihre Theorie und Praxis, und ist seit 2001 Herausgeberin der ZeitschriŌ LO Lernende 
OrganisaƟon www.irbw.net/lo.     
W I R D  I N T E R N A T I O N A L  E N G A G I E R T als Coach, Change-Begleiterin, Unternehmens- und 
Führungsbegleiterin sowie Keynote Speakerin auf Kongressen.   
E R H I E L T schon 2003 den Deutschen Preis für GesellschaŌs- & OrganisaƟonskyberneƟk für ihr Lebenswerk.  
 

 DIE RELATIONALE PHILOSOPHIE  
Die RelaƟonale Philosophie wurde von Dr. Sonja Radatz bereits 1999 auf Grundlage ihrer FreundschaŌ zu 
zahlreichen radikalen KonstrukƟvisten wie Paul Watzlawick, Heinz von Foerster, Ernst von Glasersfeld, Steve de 
Shazer und Humberto Maturana begründet.   
Sie geht davon aus: U N S E R E   W I R K L I C H K E I T   B E S T E H T   A U S   D E N   R E L A T I O N E N , D E N  
B E Z I E H U N G E N , die wir mit anderen eingehen: Mit Mitarbeitern, KollegInnen, Vorgesetzten und Kunden. 
Mit unseren Kindern, Eltern, Partnern, Freunden. Aber auch mit Märkten, Unternehmen, Staaten oder ganz 
allgemein ZukünŌen. Und D I E S E   W I R K L I C H K E I T   I S T   I N   J E D E R   S I T U A T I O N   V O N   U N S   G E S T A 
L T B A R   U N D   K A N N   S O F O R T   V O N   U N S   G E L E B T   W E R D E N – auch davon geht die RelaƟonale 
Philosophie aus. So wird das „Heute gedacht, morgen schon gelebt“ zu einem höchst interessanten Meilensein 
in unserem Denken, der in der heuƟgen Zeit der Schnelligkeit ungeahnte Möglichkeiten schaŏ.   
Die von Dr. Radatz in der RelaƟonalen Philosophie erarbeiteten Konstrukte wie der Rahmen, die Darstellung der 
Struktur menschlicher wie auch sozialer Systeme im RelaƟonsmodell, das Leadership- und Begleitmodell, die 
RelaƟonale OrganisaƟonsstruktur rund um den strategischen Treiber etc. ermöglichen in prakƟsch allen 
gesellschaŌlichen, organisatorischen und persönlichen Themen sofort auf den Punkt zu kommen und eine 
richƟg gute ZukunŌ herzustellen. Im Laufe der letzten 20 Jahre leitete Dr. Sonja Radatz daraus Hunderte 
Praxiswerkzeuge, mit denen die RelaƟonale Philosophie täglich gelebt werden kann – I M M E R   E I N   1 8 0 °   A 
N D E R E S   D E N K E N   A L S   D E R   G E L E B T E   „ C O M M O N   S E N S E “ anwendend, dem stets ein „Natürlich 
geht das – lassen Sie uns überlegen, wie!“ folgt.  


